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Resumen

Un proyecto de empresa micro, pequeia o mediana nace como con-
secuencia de una oportunidad de emprendimiento de negocio en un
distrito en el Perd. A continuacion, se presenta un problema de inves-
tigacion para analizar el impacto del financiamiento en el desarrollo
de emprendimientos en las Mipymes. Se investigaron los factores mas
relevantes que influyen en la creacion de emprendimientos sustenta-
bles, sostenibles e innovadores, considerando diversas herramientas de
financiamiento y la actitud emprendedora. En cuanto al enfoque me-
todoldgico, se utilizé un enfoque mixto de nivel concurrente y alcance
transversal. La poblacidn objetivo de estudio fueron los emprendedores
de las Mipymes, a quienes se les aplicé un cuestionario validado por
expertos. También se administr6é un cuestionario a los gerentes y ase-
sores de crédito de las entidades financieras. Estos cuestionarios se ela-
boraron considerando cinco marcos: normativo, tedrico, conceptual,
referencial y filosofico. Los resultados obtenidos revelaron que existe
un acceso limitado al financiamiento, lo cual se corrobord mediante el
andlisis cualitativo de las categorias emergentes. También se identifico
la influencia del entorno, la importancia del seguimiento y verificacion,
la falta de difusién de los programas normativos, los logros obtenidos y

el manejo de los créditos.

Palabras clave: Mipymes; informalidad; emprendimiento; financia-

miento.



Abstract

A micro, small or medium business project is born because of a bu-
siness entrepreneurship opportunity in a district in Peru. Next, a re-
search problem is presented to analyze the impact of financing on the
development of enterprises in MSMEs. The most relevant factors that
influence the creation of sustainable, sustainable, and innovative ven-
tures were investigated, considering various financing tools and the
entrepreneurial attitude. Regarding the methodological approach, a
mixed approach of concurrent level and transversal scope was used.
The target population of the study was the entrepreneurs of MSMEs,
to whom a questionnaire validated by experts was applied. A question-
naire was also administered to managers and credit advisors of finan-
cial institutions. These questionnaires were prepared considering five
frameworks: normative, theoretical, conceptual, referential, and phi-
losophical. The results obtained revealed that there is limited access
to financing, which was corroborated through the qualitative analysis
of the emerging categories. The influence of the environment, the im-
portance of monitoring and verification, the lack of dissemination of
regulatory programs, the achievements obtained, and the management

of credits were also identified.

Keywords: MSMEs; informality; entrepreneurship; financing.
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Prélogo

Desde tiempos remotos, se ha observado que los individuos
buscan nuevas formas de obtener recursos y participar en activi-
dades comerciales o empresariales. No solo se trata del aspecto
comercial, sino que también se suman motivaciones intrinsecas

que impulsan el emprendimiento.

Cuando se habla de emprender, se enfrentan decisiones di-
ficiles. No es tan sencillo como pensar que iniciar una actividad
comercial garantizara el éxito en todos los aspectos. Segun TEDx
Talks (2020), al emprender se reconoce que el valor de los acier-
tos radica en los errores cometidos. Se enfatiza que el 80% de
los emprendimientos fracasan en los dos primeros afios, aunque
esta afirmacion no se puede generalizar. Para convertirse en un
emprendedor exitoso, es necesario combinar diversos elementos,
debido que las habilidades por si solas no son suficientes. Se re-

quiere observar, analizar, comprender y mejorar constantemente.

En este sentido, Ibafiez (2020) analiza los factores de fracaso
y la decisién de volver a emprender, considerando aspectos so-
ciodemograficos y econdmicos, como la edad, el nivel educativo,
la familia, los instrumentos financieros y los aspectos publicos

necesarios para desarrollar el emprendimiento.

En el contexto global, segtn el informe de la Organizacién
para el Desarrollo Econémico (2022), se destaca que los empren-
dedores que dirigen las micro, pequenas y medianas empresas
(Mipymes) han buscado activamente financiamiento después del

primer periodo de la pandemia. Hubo un aumento del 4,9%, el



mas alto de la dltima década, en las solicitudes de financiamiento
respaldadas por el Estado. Los gobiernos han incrementado en un
110% los fondos otorgados, y se ha destinado un 17% adicional
directamente a las pymes. Esta estrategia se implementé como
apoyo para mitigar el impacto de la pandemia y evitar una caida
acelerada de los emprendimientos en las Mipymes. En 2020, se
registréd una quiebra del 11,7% de las empresas en América La-

tina.

Ademas, segun la Organizacion para la Cooperacion y el
Desarrollo Econdmicos (OCDE, 2022), las micro, pequefias y me-
dianas empresas (Mipymes) representan en promedio la mayor
fuente de empleo en las economias de los paises miembros. Esto
se refleja en un aumento del 5,6% en 2021, y se espera que en 2022
alcance niveles significativos que contribuyan a la estabilidad de
las economias emergentes. Sin embargo, se debe tener en cuenta
que el impacto negativo de la guerra entre Ucrania y Rusia ha
afectado las expectativas de crecimiento en un 1% en el primer

ano, y la inflacién ha aumentado en dos puntos porcentuales.

El Observatorio del Emprendimiento de Espafa (2021) se-
nala que la pandemia mundial ha cambiado la forma en que se
aborda la lucha econémica. Se presentan indicadores del analisis
global que muestran la percepcién de oportunidades a nivel eu-
ropeo, con una media ponderada del 40.5%. Tomando a Espana
como ejemplo, la actividad emprendedora ha disminuido en un
5.2% en la Tasa de Actividad Emprendedora (TEA), situandola
en niveles posteriores a los experimentados durante la crisis de

2008.
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El Banco Mundial (2022) hace referencia a la importancia
de las finanzas en el contexto de la recuperacién econémica. Se
destaca la necesidad de aumentar las oportunidades para las em-
presas después del impacto econdémico causado por la pandemia
de COVID-19. Esto implica implementar politicas que brinden
oportunidades accesibles para aquellos que han sido excluidos de
las opciones ofrecidas por la banca tradicional. Las estadisticas
muestran que, en los paises de América Latina, la tasa de morosi-
dad ha aumentado en un 20%, lo que requiere la intervencion de
organismos reguladores y la generacion de mecanismos de acceso

a nuevas fuentes de financiamiento.

Es importante mencionar que en la cumbre para el Desarro-
llo Sostenible llevada a cabo en 2015, con miras a la agenda para
2030, donde se establecieron 17 objetivos que incluyen aspectos
econdmicos y sociales para el crecimiento econémico. Estos obje-
tivos buscan reducir las brechas sociales, y destacan el crecimien-
to econdmico sostenible y la generacién de empleo como primer
factor, seguido del consumo y la produccién, y finalmente la in-

clusion y la justicia social (Velasco et al., 2018).

Al examinar la relacion entre el acceso al financiamiento
y el emprendimiento en Ecuador, se evidencia histéricamente
que aquellas empresas que tienen acceso a productos financieros
tienen mayores posibilidades de sobrevivir o desarrollar nuevos
negocios. Esto implica que las empresas tienden a priorizar el es-
timulo y el acceso a la banca tradicional, dejando de lado otras
ideas de negocio que no cuentan con acceso a financiamiento (Pe-
narreta, 2017).



Otro indicio de la importancia del financiamiento para el
crecimiento y el desarrollo es comprender las causas que permi-
ten dicho acceso, especialmente en paises subdesarrollados donde
el flujo de capital desempena un papel crucial. Es relevante men-
cionar que existe desigualdad y la necesidad de sostenibilidad,
con el enfoque de que la creacion de nuevos emprendimientos se
enfatiza en la reduccion de la pobreza y el desarrollo empresarial
(Escudero Pérez, 2017).

En el ambito nacional, segtin el Observatorio del Empren-
dimiento de Espafa (2021), se espera un incremento del 43%
en el nimero de negocios en Ecuador, ya que los ecuatorianos
demuestran una decidida intencién de iniciar nuevos negocios.
Esto situa a Ecuador en el quinto lugar en términos de intencién
de apertura de nuevos negocios. Segun datos del Instituto Nacio-
nal de Estadistica e Informatica (INEI, 2020), el registro de em-
presas se elevo a 2,701,066, mostrando un crecimiento del 0.1%.
Aunque nacen nuevas empresas en un margen del 2.9%, la tasa
de extincién de empresas fue del 0.2%, lo que resulta en una va-
riacion del 2.7%. Las actividades mineras representan el 19.1%
de las empresas, seguidas por el comercio (4.7%), las actividades
agropecuarias y el sector de la construccién (ambos con un 3.7%)

respectivamente.

La pandemia del COVID-19 ha tenido un impacto signifi-
cativo en la creacion de negocios en Peru. Se observa una varia-
cién negativa en regiones como Huancavelica (-96.5%) y Lore-
to (-92.4%), mientras que las regiones de Puno (56.2%), Loreto

(54.2%), Lambayeque y Apurimac han experimentado un mayor
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crecimiento empresarial. En la region de La Libertad, se han ge-
nerado nuevos emprendimientos en un 2.0%. Es importante des-
tacar que el 60.3% de los emprendimientos son realizados por
personas naturales, siendo el comercio al por menor la actividad
principal que representa el 41.6%, mientras que solo el 18.8% co-
rresponde a sociedades anénimas (INEI, 2020). Ademas, el 50.0%
de los emprendimientos son realizados por mujeres, mientras que
el resto corresponde a hombres o asociaciones. En términos de
altas y bajas de empresas segun la actividad econémica, el 30%
corresponde a ventas al por menor y mayoristas en el sector co-
mercial, representando el 13.7% (INEIL, 2022).

Al analizar las variaciones porcentuales en la creacion de
nuevos emprendimientos en Pert, donde las personas naturales
representan el 60.3%, es crucial identificar las fuentes de finan-
ciamiento que pueden ayudar a mantener y evitar la extincién de
estas ideas de negocio. Entre las fuentes de financiamiento vitales
para estos emprendimientos se encuentran los recursos propios,
seguidos del apoyo de familiares o amigos. Otras fuentes inclu-
yen las tradicionales, como el sistema financiero, los fondos de
inversion y el apoyo del sector publico. Cabe mencionar que la
falta de educacion financiera por parte de los emprendedores po-
dria ser una debilidad en estos modelos de negocio (Observatorio
Estratégico de la Alianza del Pacifico, 2018).

Entre los factores que conducen al cierre de los emprendi-
mientos, el factor financiero representa el 40% como causa prin-
cipal del cese de actividades, seguido por la falta de ventas (6%) y

la falta de conocimiento del mercado (8%). Otros factores inclu-



yen problemas con socios, asi como problemas legales y tributa-
rios (OEAP, 2018). Segun la percepcion de los emprendedores en
relacion con el financiamiento para sus empresas, el 6% considera
que las entidades financieras no son la unica forma de obtener
liquidez, mientras que el 86% opina que el Estado deberia regular
los bancos e implementar herramientas de control (Equilibrio,
2021).

Por otro lado, el Ministerio de la Produccién (2022) ha pro-
porcionado nuevas alternativas de financiamiento como parte de
la intervencion estatal en apoyo a las Mipymes. Estos mecanis-
mos incluyen el Fondo Crecer, el Fondemin, Fae Mype, Reactiva
Peru, Mipyme Emprendedor, Factoring y Procompite. Todos es-
tos programas tienen como objetivo impulsar startups, empren-
dimientos y pequefias y medianas empresas. Sin embargo, la falta
de difusidn de estos instrumentos financieros obstaculiza la reac-
tivacion econdémica de las empresas, lo que destaca la necesidad
de fortalecer las instituciones ejecutoras a nivel local y regional

para su implementacién (Dini & Heredia Zurita, 2021).

En el ambito local, especificamente en el distrito de El Por-
venir, provincia de Trujillo, Regién La Libertad, se registraron
aproximadamente 469,000 contribuyentes en diversas activida-
des econdmicas en toda la region libertefia hasta marzo de 2021,
segin datos del INEI (2021). Sin embargo, segtin Cadenillas
(2021), mas de 26,000 micro y pequenas empresas libertefias se
vieron obligadas a cerrar o cambiar el giro de su negocio debido
al contexto de la pandemia, lo cual demuestra el impacto negati-

vo que ha tenido.
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En este escenario critico, la posibilidad de acceder a finan-
ciamiento de capital de trabajo fue crucial para las empresas.
Ademas, se llevaron a cabo capacitaciones remotas que beneficia-
ron a mas de 9,100 emprendedores, segun la Corporaciéon Finan-
ciera de Desarrollo (COFIDE, 2021).

En el Distrito de El Porvenir, segiin el informe N.
174-2021-VRCG-UTyAC/MDEP proporcionado por la subgeren-
cia de promocion empresarial y empleo, se destacan los sectores
del calzado, metalmecanica, textil y comercio como principa-
les actividades econdmicas. Sin embargo, debido a las medidas
de emergencia implementadas a nivel nacional para contener el
avance de la COVID-19, muchos establecimientos tuvieron que
reducir su produccidn, comercializacion y ventas. Se estima que
hubo una disminucién del 30% en el sector del calzado, 10% en
textil, 5% en metalmecdnica y un 50% en el sector comercial. Esto
también ha llevado a un aumento de la informalidad, que se es-
tima en un 70%. Segun SUNAT (2021), se han registrado aproxi-
madamente 1,800 agentes econdmicos en el distrito de El Porve-
nir, lo que representa aproximadamente el 40% del total estimado

de 8,298 agentes econdmicos en la zona.

Para cumplir con las medidas sanitarias y evitar la propaga-
cién de la COVID-19, los establecimientos han tenido que reabrir
o reinventarse, implementando planes de vigilancia y contencioén.
Segun la Superintendencia de Banca y Seguros (2021), en la re-
gion se ha otorgado un promedio de 579 millones a las pequenas
empresas y 80.3 millones a las microempresas, beneficiando tam-

bién a aquellas ubicadas en el distrito de El Porvenir.

Los autores






Capitulo 1

/Qué sabemos sobre las Mipymes?



En Peru, existen algunos marcos normativos que orga-
nizan y rigen las Mipymes, entre ellas; el Decreto supremo N.°
013-2013-PRODUCE, cuyo objetivo es el de establecer el marco
legal para la promocién de la competitividad, formalizacién y al
desarrollo de las micro, pequefias y medianas empresas (Mipy-
me, 2020). Asi mismo, el Ministerio de la produccién mediante
el decreto supremo N.° 012-2017- PRODUCE, cuyo objetivo prin-
cipal es el de brindar las pautas para la formalizacidn, acceso al
crédito formal y digitalizacion de las empresas, capacitando a los
empresarios. Ademas, estd el Ministerio de Economia y Finanzas
mediante Decreto Supremo N.° 225- 2020-EF, que aprueba el re-
glamento de fondo MIPYME emprendedor y comité de empren-
dedor Mipyme. Es importante considerar el Decreto de urgencia
N.° 013-2020 teniendo como objetivo promover el financiamiento
de la MIPYME, emprendimientos y STARTUPS, implementan-
dose como medidas el financiamiento por medio de los compro-
bantes de pago electrénicos como las facturas y recibos por Ho-

norarios y el financiamiento participativo (El Peruano, 2020).

Formalidades en la constitucion de emprendimientos

En cuanto a que es importante la formalizacién de los em-
prendimientos se ha de considerado la Ley 28015 y su reglamento
el D. S.009-2003-TR, cuyo objetivo es la promocion, competitivi-
dad, formalizacién y desarrollo de las micro y pequefias empresas
brindando las pautas que deben de tener al momento de crear
nuevos emprendimientos y ser beneficiados con lo que esta Ley

les brinda.
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Las bases o inicios que estudiaron el tema de emprendimien-
to se tomaron para el marco teoérico de la presente investigacion
en referencia al emprendimiento es la expuestas por Schumpeter,
donde su teoria sobre el “desarrollo econémico” que se van ge-
nerando por la evolucion de las actividades econdmicas teniendo
como actor principal de la innovacién y los cambios tecnoldgicos,
la idea de Schumpeter sobre el nacimiento de nuevas propuestas

de negocios (innovaciones) manifestando lo siguiente:

...Ja funcién de los emprendedores es la de reformar o revolu-
cionar las formas de producir poniendo en uso una invencion
0, mas en general, una posibilidad tecnoldgica aun no probada
de producir una mercancia nueva o producir una ya conocida
en una forma nueva: abriendo una nueva fuente de abasteci-
miento de materias primas o un nuevo mercado, reorganizan-
do la empresa. (Schumpeter, 2010, p. 132)

Con esta premisa la idea del emprendimiento (emprende-
dor) abre el camino al desarrollo de nuevas tendencias de la vida
econdmica ya que lo expuesto por Schumpeter no pretende mos-
trar al emprendedor como un ente cuyo fin es de generar riqueza,
lo abordada desde un enfoque cualitativo donde su meta es ser
reconocido por sus logros y capacidad de generar nuevas mane-

ras de negocios (emprendimientos).

Laidea de emprender genera mucha incertidumbre debido a
los factores externos, ante esta situacion basados en lo presentado
por Schumpeter el emprendedor busca el logro personal incursio-
nando en nuevos retos donde sus acciones reflejen su capacidad

de logro y ser ejemplo para otros (Quevedo, 2019).



Entrepreneur

Debido a que el area de investigacion sobre emprendimiento
abarca diferentes disciplinas tanto intrinsecas como extrinsecas
ya que el protagonista principal es una persona que motivado
por obtener logros personales y de superacion econémica y con-
virtiéndose en el actor principal podemos mencionar a Richard
Cantillon (1682-1734) representante de la escuela clasica del pen-
samiento econémico quien da origen a este término de “entrepre-
neur” caracterizdndolo como quien toma la iniciativa de asumir
riesgos y emprender y como lo refiere Schumpeter y coinciden en
que asume riesgos con su temores al fracaso y considerando que
sus ingresos generados por la actividad a desarrollar son varia-

bles los asumird con sus recursos (Tinoco et al., 2010).

Los autores convergen en que el emprendimiento tiene rela-
cién directa con diferentes ciencias como la matematica, psicolo-
gia, sociologia, finanzas, economia y gestion es asi como abarca
las dreas mas relevantes, siendo las mas directas la psicoldgica y
la econdmica las cuales se ven reflejadas en el proceso de innova-

cién (creacion) y superacion (Caballero-Garcia et al., 2017).

Teoria financiera

Los factores financieros enmarcan otra teoria denominada
economia del capital que es necesaria para que los emprendi-
mientos puedan fortalecerse y cumplir sus objetivos, es asi que

Keynes (1883-1943), postula la teoria financiera debido a la fragi-
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lidad que pueden tener los negocios, siendo los emprendimientos
los usuarios mas recurrentes con la finalidad de cumplir con sus
obligaciones y generar estabilidad para sus negocios, la interven-
cién de los entes financieros para buscan generar herramientas o
productos para el financiamiento de las innovaciones, se mencio-
na que el manejo del flujo del dinero es un factor importante para
cubrir con los compromisos asumidos al momento de recurrir al

financiamiento (Minsky, 2019).

Otras teorias como las expuestas por Harris (1970) y Papa-
nek (1962), indican que el emprendedor se motiva para tomar
iniciativas por los deseos internos y el incentivo econémico, tam-
bién la teoria expuesta por Drucker (1985) donde el emprendedor
construye sus oportunidad basadas en sus problemas y para ello
se conjuga la teoria expuesta por Blanchoflower, Oswaldo & Stut-
zer, (2001) que es mas factible la generaciéon de nuevos empren-
dimientos cuando el individuo tiene acceso al capital financiero
o financiamiento, se puede afiadir la teoria del logro de expues-
ta por McClelland (1961) donde explica que el ser humano tiene
la necesidad de tener éxito y ser reconocido (Teran y Guerrero,
2020).

Entre teorias y realidades

En cuanto al marco referencial se tomo¢ los estudios publi-
cados en las diferentes bases de datos multidisciplinarias, a los
articulos cientificos que han pasado por un rigor cientifico, en

algunos casos revisados por pares o expertos que dieron la con-



fiabilidad para su publicacidn y evidencia cientifica que el tema

de la investigacion es relevante dentro de los cuales tenemos:

Como referencias internacionales a Tolba et al. (2021) quie-
nes muestran, que una manera de financiar los emprendimiento
se puede dar a través de otra personas, debido al impacto de la
pandemia quienes tenian los recursos para brindar el apoyo (fa-
miliares) se han visto limitados en brindar recurso econémicos
para los negocios familiares y la cultura contar con el apoyo de
personas que o sean de tu entorno familiar puede menguar la
escases de financiamiento, este estudio se realiz6 aplicando una
entrevista a un promedio de 266,983 participantes; concluyendo
que le aporte de financiamiento que provienen de otros empresa-
rios brinda un soporte ante la falta de acceso al financiamiento
tradicional, mostrando que el 15.2% de acceso a este tipo de fi-
nanciamiento incrementa nuevos emprendimientos y que lo jo-
venes pueden incrementar sus ventas en un 15.86%, asi mismo
indican que los parametros establecidos para un acceso a las en-
tidades financieras deberian ser de manera mas factible y reducir

los requisitos, de tal forma que se mas amigable.

Asi mismo, Saavedra et al. (2020), establecen una relacion
entre la teoria del emprendimiento y los recursos, sumado a ello
el capital humano, para lo cual la metodologia aplicada fue trans-
versal no probabilistica con una muestra de 300 emprendedores
caficultores en la regiéon Huasteca de México, concluyendo que
ambos ejes se complementan ya que la diversidad de oportuni-
dades para los emprendedores es vital para lograr sus metas, el
contexto en el que se desarrollan sus costumbres y usos, refleja la

necesidad de un analisis minucioso.
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Es asi como Capote et al. (2021) presentan como objetivo
el reconocer la importancia de manera sencilla la aplicacién de
estrategias publicas, en los niveles regionales y locales, con el fin
de promover la generaciéon de emprendimientos con los recursos
que el estado asigna de tal forma que los recursos locales sean
explotados, presentan los accesos tradicionales al financiamiento
en base a sus funciones por medio de un analisis documental,
basandose en tres dimensiones como: econémica, social y poli-
tica, concluyendo que cada entidad local debe ser protagonista
de planificar un proceso de caracter estratégico, los niveles de
financiamiento auténomo que viabilice la disponibilidad de re-
cursos para apoyar a los emprendedores locales con la apertura a
los créditos o financiamientos de sus actores locales, asi como la
iniciativa de financiar emprendimientos locales y atenderlos de

manera especifica y seguir con una supervision continua.

Acceso al financiamiento

Mientras tanto Palimanka (2022) confronta las variables en
estudio desde dos objetivos como el de confrontar la disponibili-
dad de acceder al financiamiento de nuevos negocios por medio
revision de oportunidades de financiamiento en Polonia, pregun-
tandose ;En qué medida el acceso al financiamiento es limitante
para iniciar un negocio y también el argumentar sobre los aspec-
tos de la actitud emprendedora?, aplicando un cuestionario a 147
participantes, como conclusién muestran la importancia de indi-
car a los jovenes la necesidad de tomar conciencia de sus virtudes

y capacidades, debido a que su anhelo es el de gerenciar, para lo



cual se debe fortalecer sus conocimientos empresariales, ademas,
muestra que la falta de financiamiento o que no se les brinda la
oportunidad a elegir diferentes fuentes de tal manera que obten-
gan capitales propios, ejecutando sus fondos propios pudiendo
ser esta un obstaculo para una nueva actividad comercial, siendo
vital el conocer las diferentes fuentes de financiamiento, con los
cual buscan incrementar su calidad de vida y cumplir sus anhe-

los.

Asi mismo al evaluar la influencia que tiene el financiamien-
to en las microempresas Lopez et al. (2021) determinan que la
liquidez es un factor relevante debido a que la decision de optar
por la mejor opcién de financiamiento es importante para la rea-
lizacion de sus metas, se evidencia como limitante que el acceso a
optar por un apalancamiento de las entidades tradicionales (ban-
cos) no permiten crecer los emprendimientos, sumado a ellos la
falta de conocimiento sobre la direccién y manejo administrativo
influyen en lo invertido afectado los resultados y el financiamien-
to esperado, estas premisas se lograron aplicando una encuesta y

entrevista semi estructurada durante cinco meses.

Escudero Pérez et al. (2020) refieren que la iniciativa em-
prendedora se caracteriza por que se generar nuevas oportunida-
des de negocios los que ayuda al desarrollo de la sociedad, es asi
que se plantean el objetivo identificar las caracteristicas que dis-
tinguen a los emprendedores para la innovacién y generar nuevos
agentes economicos, aplicaron para recolectar la informacién un
cuestionario, con el cual concluyeron que el fracaso es una pre-

cepcidn de los diferentes aspectos que se generan en su entorno,
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mostrando que esta caracteristica no es determinante para que
los emprendimientos cesen y lo primordial es generar condicio-

nes favorables de los nuevos emprendedores.

Factores externos

Vitali (2022) analiza la experiencia de emprendedores fren-
te a los factores politicos sociales para reduccion la pobreza con
ayuda de los agentes gubernamentales, el trabajo se desarroll6
desde un alcance etnografico, donde se recopilaron informaciéon
referente a las actividades habituales como, reuniones de equipos
por parte de las entidades de gobierno, visitas de los funciona-
rios responsables, experiencias laborales e identificados factores
como: la actitud, capacidad, esfuerzo, sustentabilidad y oportu-
nidades de financiamiento; concluyendo que el anhelo por conse-
guir nuevas oportunidades de recursos de manera independiente
amparados de sus creencias y la iniciativa emprendedora llevan-
dolos a un agotamiento mas acelerado donde ellos son los actores
principales motivados por el desarrollo personal y de ampararse

en la ayuda del estado.

Por otro lado, Garavito et al. (2021) identifican los aspectos
mas resaltantes sobre emprendimiento, basindose en un método
descriptivo llegan a concluir que los factores mas resaltante son:
la ceracion de experiencias, como base principal para la innova-
cién(emprendimientos), la identificacion del entorno ambiental,
econémico y del estilo de vida de estos duefios de sus propios

negocios (emprendedores) que buscan fortalecer sus habilidades



empiricas con la finalidad establecer mecanismos de ayuda tanto
en el campo laboral como econémico y lograr el suefio anhelado
de preservar estos negocios en el tiempo y esto se evidencia por

la lata demanda del financiamiento obtenido de la banca formal.

De igual manera Penarreta (2017), analiza la relacién entre
el acceso al financiamiento y el emprendimiento con un alcance
transversal, teniendo como variables de estudio a las Pymes y los
establecimientos financieros, precisando que los accesos al finan-
ciamiento inciden de manera significativa en las innovaciones
florecientes utilizando el modelo autorregresivo espacial, conclu-
yendo que por medio del acceso al financiamiento de entidades

financieras pueden prolongar la operatividad de las Pymes.

Asi mismo Albuquerque y Justino (2017) examinan las op-
ciones de financiamiento que basados en valores culturales y con-
servadurismo, para los cual eligieron una muestra de 438 gerentes
de la Mypes portuguesas aplicando un cuestionario, aplicando
una metodologia multivariada de regresion mostrando que en
una mayor parte de los gerentes manifestaron una eleccién por
las opciones de financiamiento de la empresa asociadas a un ma-
yor riesgo y las deudas a largo plazo basados en la rentabilidad

operacional.

En el mismo sentido, Vilela (2021) plantea en su investi-
gacion relacionada al Emprendimiento y financiamiento de la
Mypes cuyo objetivo es caracterizar las variables presentadas uti-
lizando una metodologia con enfoque cuantitativo, descriptivo
de corte transversal, la muestra estuvo representada por 20 pro-

pietarios aplicando como instrumento un cuestionario, conclu-
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yendo que el emprendimiento esta basado en ideas e indicando
que la mayoria de los negocios iniciaron con algtin financiamien-

to mixto (capitales externos y propios).

Asi pues, Valenzuela et al. (2019) refieren que el emprendi-
miento se da como una alternativa de opciéon donde se convergen
los factores financieros y administrativos, el estudio tuvo como
instrumento de recopilaciéon de datos un cuestionara aplicado a
347 emprendedores, concluyendo que las iniciativas de empren-
dimiento surgen desde un aspecto social ya que se aplica el auto
empleo utilizando los recursos en los cuales se afianzan las demas
empresas como herramientas de financiamiento de las cuales ca-

recen y buscan un apoyo de parte del Estado.

De igual manera Alvarado et al. (2018) investigaron sobre
los factores que influyen en los emprendedores se plantea la ca-
racterizacion de los micronegocios basado en datos estadisticos
de frecuencias, cuyo objetivo planteado, es el describir los as-
pectos relevantes que contiene el emprendimiento con los cuales
concluyeron que al iniciar un emprendimiento son motivados
por mejorar y complementar los ingresos familiares y realizacién
de los negocios y que en muchos casos no tienen como idea prin-

cipal el de generar lucro por la actividad desempefiada.

Es asi como Cabanillas et al. (2018) cuyo objetivo es identi-
ficar otras alternativas de financiamiento para emprender nego-
cios y brindar la informacién que orienten a escoger la forma de
financiamiento mas adecuada, en enfoque utilizado fue el cua-
litativo aplicando una entrevista que permiti6 identificar el tipo

de financiamiento mas adecuado, fortaleciendo las alternativas



legales y confiables que pueden ayudar al emprendedor y de las
cuales se identificaron que las mas usadas son las juntas y pande-
ros porque no generar intereses y no dependen de las entidades
bancarias, esto podria incidir en fortalecer el inicio de estos em-
prendimientos sin dejar de lado las razones por las que se requie-
re de un financiamiento como: incrementar el capital, compra de
magquinaria y tecnologia, reconocimiento en el mercado y pagar
deudas contraidas, entre las conclusiones también se evidencia
que los otros medios (juntas y panderos) en ocasiones pueden
ocasionar situaciones de conflicto por la falta de cumplimiento

de sus integrantes.

Intencién emprendedora

De manera semejante, Mendoza et al. (2021) presentan la
intenciéon emprendedora, teniendo como unidad de analisis a
las mujeres emprendedoras del bicentenario, quienes muestran
como método el enfoque cualitativo, fenomenoldgico hermenéu-
tico, presentando un cuestionario y una entrevista como instru-
mentos de recoleccion de datos, muestran como dimensiones la
del recuperase del fracaso, tolerancia al riesgo, analisis del entor-
no, iniciativa de emprender, comunicacion efectiva, innovacidn,
planeacion y recursos, concluyendo que la mayor limitacion es el
acceso al financiamiento y el alejamiento de las actividades del
hogar para lo cual designa roles de dicha actividad de tal manera
que al no poder identificar oportunidades al analizar sus entor-

no se limitan para resistir a las amenazas, finalizando que deben
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adaptarse a los cambios tecnoldgicos y aprovechar sus oportuni-

dades para desarrollar sus habilidades.

Por consiguiente, Castellas et al. (2017) plantean como ob-
jetivo para explorar el impacto de la creacidn o inversiones en los
sectores empresariales, utilizando un enfoque mixto emergente
para la financiacién que permita lograr un impacto combinado
para un rendimiento financiero, también se aplica un enfoque
secuencial de métodos aplicando entrevistas y cuestionarios, los
resultados presentados muestran la aparicion de una creciente
poblacién amparados en el resultado financiero mediante las in-

versiones.






Capitulo 2

Dimensiones y variables del emprendimiento



Esta investigacion se sitia en un contexto conceptual que
aborda los aportes de diferentes autores que han estudiado las va-
riables sobre financiamiento y emprendimiento y que permitiran

tener una concepcion objetiva de la investigacion.

Variable de financiamiento

En cuanto a la variable de financiamiento, es necesario men-
cionar lo expresado por Porter (2010), menciona que es impor-
tante la inversién de capital los cual permitira que las empresa
perduren el tiempo y puedan competir de igual manera con las
empresas que desarrollen el mismo giro del negocio en un alcance
regional, local, global y la idea de que los entes (emprendedores)
deberian formar alianzas estratégicas, asimismo la participacion
de las entidades publicas como generadoras de leyes, normas e
implementar requisitos adicionales para la generacion de nuevos
ambitos generadores de oportunidades, permitido el desarrollo

de sus ciudadanos.

Definir al financiamiento podria ser una tarea ardua por la
existencia de multiples ideas, refiriendo al financiamiento como
la obtencién de recursos, aportes, ingresos ordinarios y extraor-
dinarios adquiridos por fuentes internas o externas con la finali-
dad de que se pueda cumplir con sus obligaciones, compromisos
y deudas que contraiga la empresa, esto permitird que los em-
prendedores puedan innovar y tomar decisiones para generar be-
neficios que permitan cumplir con sus metas (Torres y Guerrero,
2017; Bosca, 2018).
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Matiz y Mogollén (2019), considera al financiamiento de
vital importancia para la evolucién de las empresas, las cuales
repercuten en el crecimiento y desarrollo en sus diferentes areas.
Asimismo, se menciona que al ser una herramienta que permite
aplicar mejoras en los emprendimientos, no se limita como un
requisito fundamental el obtener financiamiento externo por-
que existe la posibilidad de que las empresas puedan generar sus
propios recursos, producto de sus actividades (Chagerber et al.,
2017).

La clasificacién que da Matiz y Mogollén (2019), a las fuen-
tes de financiamiento son: los recursos propios: que son ahorros
personales generados por desempenar actividades de manera
independiente o dependiente, financiacion particular que puede
ser el crédito bancario siendo el mas tradicional, pero también
existen los que refiere Kantis et al. (2004) los describen como:
inversores privados, apoyo publico, adelanto de clientes, créditos
de proveedores, financiamiento informal, factoring y adquisiciéon
de equipo de segunda como alternativas que pueden utilizar al
momento de generar recursos monetarios (financiamiento) que
servirdn para que los emprendedores pueden utilizar para desa-

rrollar sus actividades.

Dimensiones del financiamiento

Ademads, como dimensiones del financiamiento se indican
las siguientes: programas de crédito dirigido a las medianas y pe-

quefias empresas, los cuales impactan en los bienes de capital,
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trabajo e innovacion, se presenta como actor principal a las enti-
dades financieras y los mecanismos desarrollados por el Estado
con la finalidad de brindar la oportunidad del acceso al finan-
ciamiento; otra seria el sistemas de garantias, dirigida exclusiva-
mente para la adquisicion de bienes muebles e inmuebles siendo
los mas utilizados los fondos de garantias y las que se desarrollan
las sociedades de garantia, otra seria el financiamiento temprano
y programas de capital emprendedor lo cual lo generan las enti-
dades del Estado (CEPAL, 2011).

También las dimensiones de ahorro, con la cual puede dar
garantia o evidenciar la capacidad de provisionar dinero para
cumplir contingencias o realizar inversiones; el presupuesto,
como lo presentan Parra y La Madriz (2017) refieren la importan-
te su aplicacion en las medianas y pequefias empresas y lo consi-
deran como un instrumento financiero que aportara pautas para
el desarrollo y control que permitiran que los emprendimientos
perduren en tiempo, brindando disminuir los errores de una di-
reccion desordenada; otra dimension es las inversiones, que con-
siste en un instrumento obtenido de ganancias de hechos pasados
que se aplican para rentabilizar las ganancias y puedan producir
mds ingresos, incluso en inversiones innovadoras como las “in-
versiones verdes” ampliando el ambito de multiplicar la liquidez
de los emprendimientos, siendo una herramienta que deberia de
aplicarse de manera correcta para evitar riesgos que las perjudi-
quen ( Ruiz, 2020; Gitman y Joehnk, 2009) .

Entre los tipos de financiamiento se presentan los expuestos

por Kantis y Mori (2004) los cuales permitiran financiar los em-
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prendimientos, como son el capital inicial, adelanto de clientes,
factoring, financiamiento informal, créditos de proveedores los
cuales permites el acceso a nuevos mecanismos diferentes a los

tradicionales.

Variables de emprendimiento

Asi mismo al referirnos sobre la variable emprendimiento,
segun Ponce et al. (2020), indican que los emprendedores han
experimentado diferentes etapas de frustracion y necesidad que
los motiva buscar y administrar sus propios recursos (tiempo, di-
nero, emociones, etc.) y en la busqueda de una definicion es pre-
ciso evaluar si lo antes mencionado puede ser un estimulo para
la toma de decisiones, innovar e identificarlos como personas que
buscan generar un cambio y buscar un espacio y reconocimiento

en su entorno.

Abramo et al. (2019) al desarrollar el tema de emprendi-
miento lo definen como la habilidad de superacién y generar in-
gresos monetarios para satisfacer sus multiples necesidades y las
que pueden aparecer por parte de los emprendedores. Asimismo,
es la capacidad de las personas para adaptarse a los diferentes
cambios que se generar de manera externa o interna aprovechan-
do las oportunidades para la busqueda de su desarrollo, catalo-
gandolos como lideres naturales, con iniciativa de dar solucién
a sus limitaciones ejecutando las metas que se proponen (Oliva,
2018).



Se debe indicar que el emprendimiento a un mecanismo u
forma de generacion de nuevos negocios, que son el motor de un
pais incentivando la economia y la innovacién por lo que es ne-
cesario el uso de nuevas tecnologias incrementando la producti-
vidad (Ovalles et al., 2018). Ademas, es imprescindible separar el
emprendimiento tradicional del empresarial (comercial), siendo
este ultimo el objeto de estudio ya que se nace con la finalidad de
lucrar (Garcia et al.,2020).

Herruzo Goémez et al. (2020), considera como caracteriza
del emprendimiento a la visién del emprendedor donde descubre
e inicia nuevas formas de generar negocios de donde se surgen
dos clases de emprendedores, los que inician sus propios negocios
y los que se asocian con la finalidad de generar otros emprendi-

mientos.

A lo antes mencionado Herruzo Gomez et al. (2020) tam-
bién menciona que los factores que pueden ejercer predominio
en los emprendimientos son: las caracteristicas personales como
los sociodemograficos (edad, genero, estado civil, procedencia,
oficio), los factores psicoldgicos como la necesidad del logro que
tienen para cubrir su necesidad de realizacién, la manera que
puede acondicionarse a su entorno, la toma de decisiones, el bus-
car minorar el riesgo de sus actos, su capacidad para dirigir a los
subordinados, la persistencia, la meditacion podrian ser las mas

relevantes (Alvites-Huamani et al., 2020).

Las motivaciones son ejes predominantes en la fase de em-
prender segun Izar y Inzunza (2021) tenemos las motivaciones

personales, las cuales comprenden el alcance de los logros que
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contribuyan a ganar prestigio, enfrentar nuevos desafios y la ob-
tencidn de la satisfaccion personal, también tenemos las motiva-
ciones econémicas, como la necesidad del trabajo, para mejorar
sus ingresos y de esa manera superar la falta de oportunidades y

contribuir con el bienestar de su entorno familiar.

Dimensiones del emprendimiento

Asi mismo las dimensiones del emprendimiento segin Du-
ran y Arias (2016), refieren que el emprendedor tiene como esen-
cia la innovacién y desarrolla su parte creativa, con el objetivo de
concretar de manera exitosa lo que se ha propuesto, presenta las
dimensiones o también llamados factores, como el emocional, el
que se ve reflejado en los riesgos que pueden presentarse al iniciar
una nueva actividad econémica donde se propone buscar meca-
nismos que se relacionan con la seguridad y las actitudes emocio-
nales (actitud emprendedora). Es importante mencionar lo indi-
cado por (Bolafos, 2006) pioneros en el estudio de las actividades
del emprendimiento, donde manifiestan los factores externos e
internos respectivamente, los cuales forman parte del proceso de

la idea de emprender.

La proactividad, persistencia, creatividad, inspiracion de su-
peracion, resiliencia al estrés, toma de riegos y optimismo; mues-
tran los aspectos donde se involucran las emociones en algunos
caso el reconocer los errores, la exigencia para cumplir con las
tareas propuestas y la iniciativa de mejorar la actividad que ha

emprendido, anadiendo a estos factores tenemos la actitud men-



tal positiva, sobreponerse al fracaso, relaciones sociales y la pro-
yeccion, son cualidades que toto emprendedor presenta y debe de
asumir teniendo claro que el manejo de sus emociones determi-
nara el éxito o fracaso para conseguir sus objetivos (Becerra et
al., 2018; Duran y Aponte, 2013). La motivacion es el factor mas
relevante del emprendedor ya que este le permite tomar decisio-
nes de emprender considerandola las mas importante (Alvites et
al., 2020).

Como caracteristicas del emprendedor en tres aspectos: in-
dividuo, como pionero que busca el reconocimiento por su inicia-
tiva emprendedora, que muchas veces se dan bajo dudas propias
del ser y las busca superar valiéndose de sus capacidades, esfuer-
zo tomara riegos en busca de sus beneficios que ayudara en su
crecimiento; otro factor que presenta es el de su entorno, donde
procede a identificar oportunidades, se genera en el la necesidad
de indagar como innovar y manejar de manera eficiente sus re-
cursos y el manejo de sus fondos financieros, operando cadenas
de valor identificando a sus colaboradores que pueden ser amigos
o familia, como su entorno mas cercano ( Pulgarin y Cardona,
2011).

En cuanto a la dimensién sobre la capacidad de generar in-
gresos financieros, que comprende los mecanismos que pueden
utilizar, estos recursos pueden ser obtenidos por el mecanismo
de la banca tradicional y mantener los recursos iniciales (capital)
estable, dentro de estos recursos pueden ser: el apoyo brindado
por los familiares, los ahorros que ha podido generar en los tiem-

pos de campanas (temporadas), inversiones realizadas, financia-
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miento otorgado por los programas del estado para impulsar los
emprendimientos, también se pueden incluir la confianza con los

clientes (Becerra et al., 2018).

Como marco filoséfico, tomando como referencia a las va-
riables financiamiento y financiamiento se analizaron mas de
24 fenémenos filosdficos y tratando de comprender este aspecto
que es subjetivo y se basa en aspectos filosoficos que parten desde
ideas teniendo a los representantes como Hegel quien se centra en

el idealismo, que brindaran la ontologia.

Para Hegel, el individuo debe no solo buscar el conocimien-
to, sino debe de partir de la realidad objetiva y aplicar los cono-
cimientos adquiridos y realizar sus ideales, siempre basindose en
la racionalidad (razén), considerando que en algin momento esta
idea se materializa, aplicado a la investigacion y tomando este
argumento los emprendimientos parten de una idea y luego van
aplicando diferentes mecanismos o herramientas para hacerlos
realidad, dentro de una de ellas seria el financiamiento que se

menciona en la investigacion (Rojas, 2011).

Es asi como, aportando la idea de libertad, donde no hay
restricciones, podemos mencionar la Dialéctica que comprende
el método planteado por Hegel como la tesis que engloba al cono-
cimiento ya que afirma la fuente del conocimiento como la razén,
pero también presenta la antitesis que es la negacidn, se aplica en
la investigacion por que el emprendedor se enfrenta a su miedo al
fracaso (Escudero, 2004).
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Para finalizar esta parte del marco filosdfico se considera la
estética trascendental sobre el tiempo de sensibilidad del sujeto
para toma de decisiones es relevante, donde refiere esa transiti-
vidad que tiene el alma de la fe al saber o de la idea a la realidad
(Pia Lara, 2015).

Contexto investigado: Mipymes del Porvenir

La investigacion fue de tipo aplicada, segin el manual de
Frascati (2015) este tipo de investigaciones se fundamenta en ad-
quirir nuevos conocimientos partiendo de la investigacion basica
hacia un objetivo especifico y practico como es el financiamiento

y el emprendimiento de la Mipymes del Porvenir.

El enfoque aplicado para la investigacién fue Mixto, como
lo refiere Creswell (2015) indicando que este tipo de investigacién
busca integrar a los enfoques cuantitativos y cualitativos. El mé-
todo de investigacion utilizado fue concurrente, donde se analizé
los datos cuantitativos y los datos cualitativos de las variables,
financiamiento y emprendimiento, de manera simultanea con lo
que se realiz6 un analisis de los datos obtenidos con el propdsito

de explorarlos de manera especifica (Creswell, 2015).

Se utilizé para el disefio de la investigacion el no experi-
mental, porque las variables solo se observaron y no se alteraron,
asi mismo de alcance transversal, porque los datos recopilados se

obtuvieron en un solo momento (Hernandez et al., 2018).
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Como primera variable de investigacion se planté el finan-
ciamiento que para Nodari (2020), es una herramienta de apoyo
para la innovacion ya actividades comerciales con la finalidad de
impulsar las actividades positivas de los proyectos a ejecutar o

iniciados.

La variable como definicidon operacional fue medida a través
de los 5 marcos establecidos tomadas como dimensiones cuyos
indicadores se midieron a través de una escala ordinal con un
cuestionario, una entrevista con 6 preguntas de las cuales se de-
finieron las categorias emergentes presentadas en los resultados

cualitativos

Como segunda variable de investigacion se propuso al em-
prendimiento que segiin Khajeheian (2017), lo define como el fac-

tor interno del individuo, que asume la capacidad de tomar

riesgos, aplicando estrategias innovadoras, que surgen de
una idea, con la finalidad de satisfacer sus necesidades y los de su
entorno generando actividades comerciales e interactuando con

sus clientes.

La variable como definicion operacional fue medida a través
de los 5 marcos establecidos tomadas como dimensiones cuyos
indicadores se midieron a través de una escala ordinal con un
cuestionario para el analisis cuantitativo y una entrevista con 6
preguntas de las cuales se definieron las categorias emergentes

presentadas en los resultados cualitativos.
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Poblacion sujeta de investigacion

Para esta investigacion se conformd una poblacién de 2724
empresas del distrito del Porvenir del rubro comercial, asi mismo
60 asesores comerciales de las entidades financieras y un repre-
sentante del drea de desarrollo econémico de la Municipalidad

del distrito Del Porvenir.

La muestra obtenida fue de 78 emprendedores propietarios
de la Mipymes, considerando a los activos y habidos, asi mismo
para los asesores de crédito se incluyd, aquellos que tienen una
experiencia laboral de mds de 5 afios los cuales fueron 5y 1 repre-
sentante del municipio, que fue el gerente del area de desarrollo

econémico de la Municipalidad del Porvenir.

Para la obtencién de la muestra se realizé un muestreo pro-
babilistico para los emprendedores de las Mypes luego de haber
realizado el analisis estadistico con una confiabilidad de 95% y
un margen de error del 0.8, con lo cual se determind la frecuencia
de las respuestas en cuanto al financiamiento y emprendimiento
para determinar la muestra que fue objeto del estudio y para los
asesores de créditos muestreo no probabilistico por criterios de

inclusion y exclusion

Como técnica para la recoleccion de los datos a los partici-
pantes de la investigacion se aplico encuestas (cuestionario) a los
propietarios de las Mipymes (emprendedores) del Porvenir, se ha
tomado los instrumentos aplicados para las variables de financia-

miento y emprendimiento, se elabor6é una matriz de sistematiza-
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cién de las variables para crear un cuestionario de 16 items para
la variable financiamiento y de 20 items para la variable empren-
dimiento, el cual aplicando Alpha de Cronbach muestra una va-
lidez de 0.89 considerada de alta confiabilidad de la misma forma
se elabor6 una entrevista de 6 preguntas aplicada a los asesores
financieros y al gerente de la municipalidad, ambos instrumen-
tos han sido validado por expertos, asi mismo el cuestionario ha

contado con una validez de tres expertos.

Los instrumentos fueron aplicados de manera presencial y
virtual por el investigador, acudiendo de manera presencial a los
establecimientos en algunos casos previa cita ya pactada y otros
en el momento verificando que los propietarios de la Mipymes se
encuentren en los establecimientos, de igual forma se aplicé una
entrevista a los asesores de financiamiento de las entidades del
distrito y al gerente de la municipalidad del Porvenir, a ellos se
les envié una carta pidiéndoles colaborar con la entrevista y las
preguntas confirmando el dia y hora en que se pudo realizar la
entrevista, a los asesores en algunos casos se les entrevisto en la
entidades financieras y a otros via zoom y al gerente de desarrollo
econdmico de la municipalidad en local municipal, la cual fue

grabada para su posterior transcripcion.

Para el analisis de los datos cuantitativos de utilizé el pro-
grama informatico estadistico IBM-SPSS Statistics 25, para de-
terminar las frecuencias del cuestionario y el programa Excel
versién 2019 (17.0) con el cual se estructuro. Para el analisis de
la entrevista se utilizé el software Atlas Ti que se aplicaron a los
asesores de crédito y al representante legal de la municipalidad

para la categorizacion de los datos recopilados.
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Analisis de resultados cuantitativos se ha considerado para
la investigacion planteado describir en qué medida y de qué ma-
nera el financiamiento incide en el emprendimiento de las Mipy-
mes del Porvenir durante el afio 2022, al analizar la medida del
financiamiento en los emprendedores los resultados encontrados

fueron.

Emprendedores de las Mipymes y acceso al financiamiento

Tabla 1. Emprendedores investigados segun acceso al financia-

miento
Acceso al crédito N.c %
Con fécil acceso al crédito 0 0.0
Con dificil acceso al crédito 78 100.0
Total 78 100.0

Nota: datos recopilados del cuestionario y analizados en Spss

Los resultados que se muestran en la tabla 1, indica que los
emprendedores en un 100% (78 emprendedores propietarios de
las Mipymes) han manifestado que el acceso al finamiento es
dificil, cabe precisar que no es que no puedan acceder a un fi-
nanciamiento, con respecto al acceso desde el marco normativo
sobre el apoyo del estado desde el aspecto normativo las entida-

des publicas no muestran un interés o existe poca difusion de los



programas de financiamiento que brinda el gobierno, asi mismo
al analizar la variable emprendimiento se aprecia que estan de
acuerdo en que el financiamiento es importante pero no se brinda

de manera oportuna.

Emprendedores de las Mipymes y nivel de emprendimiento

Tabla 2. Emprendedores investigados segun nivel de emprendi-

miento
Nivel de emprendimiento N.c %
Alto 8 10.3
Medio 69 88.5
Bajo 1 1.3
Total 78 100.0

Nota: Resultado obtenido de SPSS

Los resultados analizados correspondiente a los datos obte-
nidos en la encuesta aplicada a los emprendedores se indica que el
88.5% (69 emprendedores) muestran un nivel medio al momento
de realizar un emprendimiento, estos resultados se sustentan en
al indicar que estan de acuerdo que es importante el tiempo que
le dedican a su emprendimientos es importante, el lugar donde
realizan sus actividades es relevante para sus permanencia, pero

emprenden y que los logros obtenidos les parecen favorables en
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cuanto a un nivel alto de emprendimiento solo el 10.3 % (8 em-
prendedores) se puede referir que estan totalmente de acuerdo
que el miedo al fracaso esta presente al iniciar un emprendimien-
to o querer empezar y por ultimo solo muestra un 1.3% en un

nivel bajo de emprendimiento.

Financiamiento y emprendimiento

Tabla 3. Financiamiento y emprendimiento de la Mipymes del
distrito de El Porvenir,2022

Emprendimiento
Acceso al Alto Medio Bajo TODOS
Financiamiento N.o % N.e % N.e % N.c %
buen acceso al
financiamiento 0 0.0 0 0.0 0 0.0 0 0.0
Con dificil
acceso al 8 1000 69 1000 1 1000 78 100.0
financiamiento
TOTAL 8 100.0 69 100.0 1 100.0 78 100.0

Nota: tabla cruzada de las variables

La tabla 3 muestra los resultados de forma cruzada en cuan-
to al acceso al financiamiento mostrando un 100% con dificil ac-
ceso al financiamiento y un nivel de emprendimiento medio con
69%, un nivel alto de emprendimiento del 8% y solo un 1.3% con

un nivel bajo de actitud emprendedora.



Dimensiones del financiamiento y emprendimiento

Tabla 4. Medidas de correlacion de Sperman entre las dimensiones
del financiamiento y emprendimiento.

Dimensién  Dimension ~ Medida de correl- Significancia
de test 1 de test 2 acion de Spearman estadistica
T1D1 T2D1 0.554 0,000
T2D2 0,546 0,000
T2D3 -0,304 0,007
T2D4 0,624 0,000
T1D2 T2D1 0,522 0,000
T2D2 0,430 0,000
T2D3 0,121 0,292
T2D4 -0,416 0,000
T1D3 T2D1 -0,063 0.585
T2D2 -0,426 0,000
T2D3 -0,053 0,646
T2D4 0,499 0,000
T1D4 T2D1 -0,121 0,291
T2D2 0,028 0,805
T2D3 0,209 0,066
T2D4 0,286 0,011

Nota: correlacion entre las dimensiones y test

En la tabla 4 se puede apreciar la relacién que existen entre

las dimensiones de financiamiento y emprendimiento en las Mi-
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pymes del distrito El Porvenir, 2022; se muestra que la dimension
1 del test 1 y la dimension 1 del Test 2 muestran un coeficiente
de correlacion de 0,554 considerada moderada cuya significan-
cia es de 0,000 < 0,05 considerando el criterio de p < 0,05 existe
correlacion entre las dimensiones; entre la dimensidon 1 del test 1
y la dimension 2 del test 2 muestra un coeficiente moderado de
0,546 y significancia de 0,000 p < 0,05 existe correlacion entre las
dimensiones; la dimension 1 del test 1 y la dimension 3 del test 2
muestra un coeficiente de correlacion negativa de -0,304 y corre-
lacién de 0,007 considerando el criterio de p < 0,05 existe correla-
cién entre las dimensiones, asi mismo la dimension 1 del test 1y
la dimension 4 del Test 2 muestran un coeficiente de correlacion
de 0,624 considerada moderada alta y significancia es de 0,000 <
0,05 considerando el criterio de p < 0,05 existe correlacidon entre

las dimensiones.

Dimension 2 del test 1 y la dimension 1 del Test 2 muestran
un coeficiente de correlacion de 0,522 considerada moderada
cuya significancia es de 0,000 < 0,05 considerando el criterio de
p < 0,05 existe correlacion entre las dimensiones; entre la dimen-
sion 2 del test 1 y la dimension 2 del test 2 muestra un coeficiente
débil de 0,430 y significancia de 0,000 p < 0,05 existe correlacion
entre las dimensiones; la dimension 2 del test 1 y la dimensién 3
del test 2 muestra un coeficiente de correlacion débil de 0,121 y
correlacion de 0,292 considerando el criterio de p < 0,05 no existe
correlacion entre las dimensiones, asi mismo la dimension 2 del
test 1 y la dimension 4 del Test 2 muestran un coeficiente de co-
rrelacion negativa de -0,416 considerada baja y significancia de
0,000 < 0,05 considerando el criterio de p < 0,05 si, existe correla-

cidn entre las dimensiones.



Dimension 3 del test 1 y la dimensién 1 del Test 2 mues-
tran un coeficiente de correlacion negativo de -0,063 considera-
da débil cuya significancia es de 0,585 considerando el criterio
de p < 0,05, no existe correlacion entre las dimensiones; entre
la dimension 3 del test 1 y la dimension 2 del test 2 muestra un
coeficiente débil de 0,426 y significancia de 0,000 y como p < 0,05
existe correlacidon entre las dimensiones; la dimension 3 del test 1
y la dimension 3 del test 2 muestra un coeficiente de correlacién
débil de-0,053 y correlacion de 0,646 considerando el criterio de
p < 0,05, existe correlacion entre las dimensiones, asi mismo la
dimension 3 del test 1 y la dimensién 4 del Test 2 muestran un
coeficiente de correlacion de 0,499 considerada débil y significan-
cia de 0,000 < 0,05 considerando el criterio de p < 0,05, si existe

correlacion entre las dimensiones.

Dimension 4 del test 1 y la dimension 1 del Test 2 muestran
un coeficiente de correlacion negativo de -0,121 considerada débil
cuya significancia es de 0,291 considerando el criterio de p < 0,05,
no existe correlacidon entre las dimensiones; entre la dimensidn 4
del test 1 y la dimension 2 del test 2 muestra un coeficiente débil
de 0,028 y significancia de 0,805 y como criterio de decision es p
< 0,05 no existe correlacion entre las dimensiones; la dimension
4 del test 1 y la dimension 3 del test 2 muestra un coeficiente de
correlacion débil de-0,209 y correlacién de 0,066 considerando el
criterio de p < 0,05, no existe correlacion entre las dimensiones,
asi mismo la dimension 4 del test 1 y la dimension 4 del Test 2
muestran un coeficiente de correlacion de 0,286 considerada dé-
bil y significancia de 0,011 < 0,05 considerando el criterio de p <

0,05, si existe correlacidon entre las dimensiones.
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Para analisis los datos cualitativos teniendo como objetivo

dos el describir de qué manera el financiamiento incide en el em-

prendimiento de las Mipymes del distrito El Porvenir 2022. Para

el andlisis cualitativo se realizd entrevistas a los asesores de cré-

dito de las entidades financieras del distrito para conocer su pers-

pectiva y opinion sobre las variables en estudio, de tal manera de

poder describir el contexto en el que se aplican y como se podrian

buscar alternativas de solucién triangulando la informacién. Se

procedio a identificar las categorias emergentes como se presen-

tan a continuacién.

Asesores de crédito y al gerente de la municipalidad

Tabla 5. Categorizacion del analisis cualitativo de la entrevista
aplicada a los asesores de crédito y al gerente de la municipalidad

ENTREVISTADO
Marco ITEM 1 2 3 4 5 6
Poco Poco Poco Poco Poco ACC?SO
1 alcance restrin-
alcance alcance  alcance alcance .
gido
Nor- e g
. Faltade Faltade Faltade Faltade  Faltade difusion
mativo 2 e s ..
apoyo  apoyo  apoyo apoyo  difusién  limitada
Poco Poco Poco Poco Poco zarliti:idz—
Acceso  Acceso  Acceso  Acceso Acceso P P

cion
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ENTREVISTADO

Marco ITEM 1 2 3 4 5 6
segui- segui- segui- segui- segui- segui-
Refe- 4 miento  miento miento mientoy mientoy mientoy
rencial yverifi- yverifi- yverifi- verifica- verifica-  verifica-
cacion caciéon  cacion cion cion cion
. Manejo Manejo . .
Con- Manejo ) ) Manejo ~ Manejo .
de de Manejo de
ceptual de de de .
.. 5 . finan- finan- . . financia-
y tedri- financia- . . financia-  financia- )
. cla- cla- . . miento
co miento . . miento miento
miento  miento
Buena
a Influen- Influen- Influen- Influen- Influen- .
Filos6- . . . . . actitud
6 cia del ciadel ciadel cia del cia del
fico emprende-
entorno entorno entorno entorno entorno dora

Nota: categorizacion de las variables obtenidas de las entrevistas
aplicadas.

En cuanto al analisis cualitativo se han categorizado las va-
riables acordes a los marcos establecidos para los cuales se han
estructurado preguntas acordes al financiamiento y emprendi-
miento, resaltado en el primer item que el acceso al financiamien-
to acorde a los programas del estado que tiene como finalidad
promover, difundir, incentivar los emprendimientos no se dan en
la magnitud que se han establecido y en muchos de los caso solo
quedan en el aspecto normativo pero no son llevados a la practica
debido a que el poco conocimiento por parte de los emprendedo-
res y la difusién no es conocida, de igual forma se muestra una

falta de seguimiento y control de la aplicacién de los programas
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establecidos por el estado los cuales en ocasiones no son verifi-
cados, la falta de conocimiento se muestra en los expresado por
los asesores en cuanto precisas “solo se ha difundido el programa
reactiva Peru por el aspecto de la pandemia”, se complementa con
la apreciacion de los emprendedores que resulta complicado acce-
der al financiamiento a los programas normados y también a los

que el sector privado otorga.

Otro aspecto es el manejo del dinero obtenido por el finan-
ciamiento, es una apreciacion de los asesores de crédito al mo-
mento de ser evaluados como han invertido he utilizado el crédi-
to esto se debe ver reflejado en el aspecto tangible, asi mismo otra
categoria es la de la influencia del entorno debido a que también
es importante y criterio que se toma para poder acceder a los cré-
ditos, en el aspecto cualitativo se puede apreciar que las entidades
no tiene una empatia con los emprendedores cuando pasa por
algin momento complicado les ofrecen una ayuda que solo los
puede aliviar del momento con el de “rebote”, pero este tipo de
apoyo les genera un interés adicional lo cual le incurre en otros

gastos que no han planificado.
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Financiamiento y emprendimiento

En cuanto a los datos recopilados y analizados, de mane-
ra cuantitativa y cualitativa a los participantes de la investiga-
cién se ha considerado resaltar los aspectos mds relevantes del
Financiamiento y emprendimiento de las Mipymes del distrito
el Porvenir, para lo cual se ha podido obtener que el 100% de los
emprendedores (78 participantes) para analizar en qué medida
el financiamiento incide en el emprendimiento han manifestado,
que el acceso al financiamiento es dificil, se precisa que tener ac-
ceso al financiamiento se torna dificil por los diferentes factores
que se muestran en el marco normativo de acuerdo al D.S. 013-
2013- PRODUCE, donde el estado debe de promover y desarro-
llar programas, indicando que el 39.7% manifiestan que estan en
desacuerdo al, indicar que el estado promueve programas para la
ceracion y desarrollo de las empresas, asi mismo el 44.9% estan
en desacuerdo respecto al apoyo de las entidades publicas con in-
centivos, el 42.3% de emprendedores manifestaron que el apoyo
mediante cofinanciamiento para la creacion de emprendimiento
no se aplica segun las norma establecidas, es necesario indicar
se pudo recopilar es lo manifestado que el apoyo del estado es
deficiente, no existe difusion y que en algunos casos solo es para
sector discriminando aquellos que por algin motivo no pueden
ser sujetos para acceder al financiamiento, esto se puede contras-
tar por lo manifestado en la parte cualitativa con las entrevistas
realizadas a los asesores de crédito quienes han manifestado que
no existe una difusion, apoyo o que los programas de financia-

miento para los emprendedores (Mipymes) no se presentan o di-
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funden de manera general, la informacién que esta normada no
se cumple como esta establecido y que solo ha dado una difusién
de un solo programa como el Reactiva Perd, pero no ha llegado
a todos indicando que en algunos casos se ha dado el respectivo
beneficio a empresas que no lo necesitaban, existe una falta de
orientacion e informacion de los programas implementados por
el estado para beneficio de los emprendedores, asi mismo, en la
entrevista realizada al gerente municipal de desarrollo econémi-
co indican que solo se estd aplicando ayuda a un solo sector de
empresas como las de calzado por ser considerado el que genera
mayor actividad empresarial pero que no cubre todas las necesi-
dades de los emprendimientos, donde estas empresas optan por
un financiamiento pero que de 12 participantes solo accede uno
y es dificil el acceso, segun lo recopilado se pude comparar con lo

manifestado por

Capote et al. (2021) indicando que es vital que la implemen-
tacion de estrategias de manera que cada nivel de gobierno debe-
rian de promover estrategias emprendimiento acorde a su reali-
dad y la planificaciéon de un proceso organizado, continuo y de
amplia base para que pueda ser de beneficio para todos; Penarreta
(2017) indican que el acceso al financiamiento de las Mipymes
por parte de los accesos que otorga el estado son de vital impor-
tancia ya que estas podran perdurar en el tiempo y establecerse

en el entorno empresarial.



Alternativas de financiamiento

Para el marco referencial se puede indicar que las alterna-
tivas de financiamiento el 50% se encuentra en desacuerdo res-
pecto a la promocién y conformacién de financiamientos para
fortalecer los emprendimientos, en cuanto los programas como
COFIDE se manifiesta un desacuerdo del 33% (26) y un total
desacuerdo de 21.8% (17) evidenciando que los programas de fi-
nanciamiento de ayuda no estan como prioridad de los empren-
dedores porque con los antecedentes tienen consideran que no
son apropiados para los emprendimientos y por la gestion docu-
mental que deben presentar y son muy engorrosos, llevandolos a
optar por otras alternativas de financiamiento el 71.8% estan de
acuerdo en financiarse fuera de la banca tradicional, esta prac-
tica de gestionar otros tipos de financiamiento va tomando mads
trascendencia aunque son mas riesgosos, comparando con la par-
te recolectada en la entrevistas a los asesores de crédito quienes
manifiestan que los acceso al financiamiento es accesible pero
que existen algunos aspectos cualitativos que son importantes al
momento de otorgar un crédito como la situacion crediticia de
los familiares o las referencia que se puedan tener de su entorno,
siendo requisito que muchas veces escapa del control de los em-
prendedores, se pude comparar por lo encontrado por Valenzuela
(2019) que manifiesta que las alternativas u opciones que apoyen
como herramientas para obtener financiamientos son recomen-
dables cuando el apoyo del estado o las organizacion establecidas
impongan trabas o no sean favorables para los objetivos que se

pretender alcanzar en por los emprendedores, también se pue-
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de contrastar con la informacién recopilada en la entrevista al
funcionario del estado que establece que las entidades financie-
ras tiene sus propias politicas para otorgar créditos, pero que en
muchos casos no se ajustan a realidad del sector, también indica
que los limitantes para poder optar por nuevas alternativas de
financiamiento es la informalidad, y que las medidas que se es-
tan tomando a nivel gobierno no se ajustas de manera especifica
sino que las normas que se han establecido son genéricas y que
es una dificultad para poder acceder al financiamiento, compa-
rando lo que dice Lopez, Ramirez y Lopez (2021) que el optar por
una ayuda o apalancamiento financiero en muchos casos no son
de apoyo para los emprendimientos por los gastos que deviene
de obtener financiamientos por las banca formal y el desconoci-
miento de estos gastos que se van afiadiendo y juegan en contra
de los emprendedores. También Matiz y Mogollén (2019) consi-
dera al financiamiento de suma importancia pare el desarrollo de

las empresas no limitandose a un requisito formal.

Importancia de las nuevas tecnologias

Para el marco conceptual se ha identificado la importancia
de la digitalizacién o uso de nuevas tecnologias son importantes
para impulsar y fortalecer la actitud emprendedora el 60% de em-
prendedores estan de acuerdo y un 20.5% totalmente de acuerdo
debido que el uso de la tecnologia como el internet, las ventas en
linea el uso de aplicativos para realizare actividades comerciales
son aspectos que favorecer al desarrollo de los emprendimientos,

asi mismo al mejor control de sus ingresos y egresos, ademas les



permite extender sus campo de actividades y no solo en sus en-
torno, aunque se ha evidenciado que existe un marcada respuesta
en que el lugar donde se desarrolla el emprendimiento es muy
importante, comparandolo con los entrevistados muestran que
se esta dando una evolucién en cuanto a usos de la tecnologia
por parte de los emprendedores de la Mipymes y que ha moti-
vado a que los servicios que les brindad estén acorde con lo que
requieren, en cuanto a la importancia del capital para fortalecer
la permanencia de la Mipymes; el 76.9% de los emprendedores
considerar estar de acuerdo y un 73.1% indican que es impor-
tante las alianzas con las entidades publicas para poder generar
ambitos de financiamiento e inversion de igual forma el 44.9% in-
dican que los programas que brindan las instituciones financie-
ras contribuiran a mejorar los emprendimientos e innovaciones,
contrastando lo indicado por Kantis y Mori (2004) al referir que
los diferentes mecanismos de financiamiento como el factoring,
leasing, adelanto de clientes entre otros permitiran invertir ca-
pital como nuevos mecanismos de financiamiento con lo cual se

establece la importancia del capital en los emprendimientos.

Factores de género

En el marco tedrico es necesario indicar que el fundamen-
tando si los factores de género son predominantes al momento
de emprender han considerado que no es relevante dicha condi-
cién expresado en un 74.4% que tanto hombres y mujeres pueden
realizar emprendimientos y esto se evidencia al contrastar con

la data obtenida segin INEI (2021) que en algunas actividades
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hay mayor cantidad de mujeres emprendedoras que hombres,
rompiendo el mito que solo es exclusividad de un género el po-
der crear emprendimientos acorde a lo indicado por Alvites et al.
(2020) quienes refieren, que la motivacion es uno de los factores
mas resaltantes y relevantes de un emprendedor y que permitira
tomara la decision de emprender es asi como Herruzo Gémez et
al. (2020) manifiestan que los predominios de género, edad, son
factores que se pueden acondicionar acordes a su entorno y pue-

den ser dirigidos a las mejores tomas de decisiones.

Espiritu emprendedor

En cuanto al marco filoséfico, se pude apreciara que el 68%
muestra un espiritu emprendedor esta afirmacion se puede infe-
rir con lo dicho por Hegel que el individuo no solo busca el cono-
cimiento y que tampoco es suficiente ya que debe de partir de su
realidad objetiva basado en la esta afirmacion se da basandose en
la razén (Rojas, 2011), otro de los aspectos o factores que presen-
tan intrinsicamente los emprendedores es el miedo a la fracaso
evidenciando que el 59% estan de acuerdo que el miedo al fracaso
siempre esta presente al momento de iniciar un emprendimiento,
sumando a ellos el lugar donde se piensa establecer el empren-
dimiento, asi mismo consideran que el tiempo que se dedica al
negocio es muy relevante, también otro de los aspectos es el cono-
cimiento del negocio y la dedicaciéon que le brindan, los factores
que se mueven en sus entorno se considera de suma importancia
no solo para a la ayuda que puedan necesitar la cual es muy im-

portantes, también a lo que indican en la entrevista realizada a



los asesores de créditos que no solo evaldan el aspecto cuanti-
tativo que seria la capacidad de pago y poder hacer frente a sus
obligaciones para con la entidad sino, el entorno que tienen que
en algunos caso lo refieren como negativos o que se encuentran
en actos que van contra la normas de ley, otro de los aspectos es la
seguridad que tiene en cuanto al desarrollo de su emprendimien-
to al hacer una analisis de como iniciaron y como se encuentran
en la actualidad es relevante ver la evoluciéon de sus emprendi-
mientos como el personal, este criterio, también es tomado por
los asesores de crédito que evalian el progreso del emprendedor
que se vera reflejado en sus entorno, el reconocimiento también
es vital al comparalo con Cardona et al. (2008) considerando que
el apoyo del entorno en especial de la familia es vital asi como
la necesidad de innovar, el reconocimiento de los logros obteni-
dos por otra lado el miedo a fracasar, la actitud mental positiva
y manejo de emociones son fundamentales y caracteristicos de
los emprendedores (Alvites, 2020; Becerra et al., 2018; Duran y
Aponte, 2013).

En relevancia a la informacién recolectada por medio de
las entrevistas se pudo recopilar los diferentes criterios que tiene
cada asesor de crédito de las diferentes entidades participantes,
teniendo como base la entrevista y analizado cada dimensién in-
trinseca se evidencia que en relacion a los aspectos normativos en
decir a las leyes, normas y politicas de ayuda que se han imple-
mentado para apoyar a la micro y pequeinas empresas, se encuen-
tran formuladas de manera correcta pero no son de alcance gene-
ral debido a que solo llegan un grupo reducido de entidades solo

de entidades, debido a que no se difunden en primer lugar entre
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los gestores de crédito o no se les insta a que realicen la difusion
correspondiente, también el poco interese o falta de conocimien-
to por parte de los emprendedores coadyuvan a que estos pro-
gramas de ayuda como Pro-compite, FAE-MYPE que establecen
segtin la norma 013- 2013 de Produce, en el articulo 3 inciso A,
tiene como objetivo primordial el fomentar la maxima difusion
de los programas de ayuda en la reactivacion econémica y gene-
racién e innovaciéon de nuevos emprendimientos (Mipymes) es
asi que al comparar lo establecido en la norma y la informacién
evidenciada no existe una sinergia entre las normas establecidas
y la aplicacion de la difusién lo cual genera solo una disconformi-
dad entre los emprendedores sino también genera malestar entre
los promotores de crédito al no poder colocar sus créditos a todos
sus clientes ya que estos programas se direccionan a un grupo
predeterminado, lo cual no permite que la difusion alcance a to-

das las Mipymes.

Voluntad de los emprendedores

Otro aspecto que ha sido materia de analisis es el de la vo-
luntad de los emprendedores, en evidencia se observo que los em-
prendedores del distrito el Porvenir, tienen iniciativas de crear
nuevos negocios e innovar, esto se muestra en la apertura de nue-
vos establecimientos comerciales que refieren los asesores de cré-
ditos, el cual muestran que los deseos de superacion, la busqueda
a de bienestar, las nuevas oportunidades que pueden brindar a
sus familias son el motor que impulsa a estos nuevas formar de

insertarse en las actividades econémicas y comerciales, sin em-



bargo en muchas ocasiones se podrian truncar ya que como se
ha referido el poder tener accesos a contar con herramientas fi-
nancieras que impulsen estos negocios se enfrentan al tener que
contar con una serie de requisitos que les permitan tener apertura
a créditos los cuales permitiran gestionar de manera oportuna
sus innovaciones o crear nuevos emprendimientos, la obtencidon
de dinero (financiamiento) es importante debido a que nos solo
es una fortaleza para los negocios ademas permitira que los em-
prendedores tengan una estabilidad emocional, este aspecto es
importante afirmado lo establecido por Ponte (2020) al comentar
en sus estudio realizado que la gran mayoria de emprendedo-
res, han experimentado situaciones que afectan sus estabilidad
emocional, cuando van en busqueda de recurso, esto sumado a lo
expuesto por Cardona (2008) manifestado en el marco filoséfico
que el factor de las caracteristicas personales como el investigar
la busqueda de nuevas oportunidades asi como el manejo de los
recursos en cuanto al manejo del dinero es la base para poder
conseguir estabilidad emocional que permita administra de ma-
nera correcta los fondos econémicos de la Mipymes (emprendi-

mientos).

Ambito geografico

Otro aspecto que tiene discusion en el ambito geografico
donde segtin los resultados encontrados se evidencia que en pro-
medio al analizar los datos descriptivos el 48% considera estas
totalmente de acuerdo y el 41% de acuerdo en la importancia de la

ubicacion del negocio (emprendimiento) esto es muy importante
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debido a que los clientes puedan tener facial acceso a los negocios
y asi puedan fortalecer sus oportunidades de posicionamiento y
captacion de clientes, esto también es reafirmado los encargados
de evaluar los créditos, los cuales manifestaron que el movimien-
to comercial, medido por la afluencia de clientes es un punto fa-
vorable para que se les pueda otorgar un crédito ya que esto es
un indicador de la alta rotacion de clientes y oportunidades de
negocios, como lo refiere Lopez (2020) que los aspectos geogra-
ficos son importantes para afirmar los emprendimientos desde
el marco tedrico se afirma esta apreciacion, Saavedra (2020) lo
afirma al estudiar las oportunidades para el logro de metas, con-
cluye que este aspecto es de mucha importancia porque mejora

las oportunidades de negocios.

Autofinanciamiento y factores externos

El autofinanciamiento también muestra un resultado signi-
ficativo en el analisis descriptivo al establecer que estan de acuer-
do en que los emprendedores deberian de generar sus propio fi-
nanciamiento con un 85% como resultado considerable por tanto
toma relace al indicar que es mejor buscar recursos propios antes
de buscar un financiamiento externo, esto se puede comparar
con lo que sostiene Palimanka (2022) que si las oportunidades de
poder tener financiamiento de entidades privadas(bancos) estos
(emprendedores) deben de mostrar actitudes positivas en cuanto
a sus capacidades para poder obtener sus logros planificados a
través de la auto sustentacion econémica los cual les permita no

tener costes adicionales como pago de intereses, y en algunos ca-



sos el incumplimiento de pago originados por factores externos
como podrian ser los de salud, robos, extorsidn e incluso fend-
menos meteoroldgicos que no son previstos al momento de optar

por un crédito.

Los factores politicos también estdn presentes al ver los re-
sultados obtenidos como al evidenciar los participantes muestran
un total desacuerdo (85%) que no existe preocupacion de parte
de los gestores al momento de fiscalizar las normas establecidas,
como se ha referido la norma existe pero no se aplica a todos por
igual, esto pone en evidencia la separacion entre los emprende-
dores y quienes deberian de brindar por medio de participacion
politica nuevas oportunidades de alcance para todos al contras-
tar con lo manifestado por Vitali (2022) al estudiar los factores
politicos en relacion a la disminucién de pobreza por medio de
oportunidades de creacién de micro y pequeiias empresas que-
da evidenciado que al existir indiferencia por parte de quienes
deberian reducir las brechas de desigualdad no realizan las acti-
vidades correspondientes y dejan de lado los aspectos culturales,
desarrollar la sostenibilidad de los emprendimientos, la falta de
reconocimiento al esfuerzo ya que por medio de ellos(Mipymes)
se pueden generar oportunidades de trabajo asi como estabilidad
para el pais tendiendo como referencia que la Mipymes represen-
tan el 95.5% de empresas formales tanto micro como pequefas
empresas mostrando un decrecimiento en el acceso a financia-
miento por la cancelacidon de algunos programas de crédito que
genera el estado con visto bueno de los factores politicos (Produ-
ce, 2022).
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Por ultimo en la parte comparativa se puede indicar que la
cantidad de estudios que se podrian realizar teniendo como refe-
rencia las variables estudiadas, generaran mayores conocimiento
no solo desde el punto de estadistico a lo cual se le debe sumar
las caracteristicas cualitativas de los diferentes participantes del
estudio que permitan tener un panorama completo como se evi-
dencia en la presente investigacion, esto se concreta o afirma con
lo expuesto por Creswell (2015) quien refiere que las investigacion
de enfoque mixto muestran una realidad mas completa de los
estudios de investigacion y también por lo expresado por Male-
tta (2018) que concuerda que los trabajos de investigacion deben
contemplar la producciéon, metodologia y comunicacion de los
hallazgos encontrados los cuales serviran para proximas investi-
gacion, razén por la cual se han considerado al realizar este tra-

bajo de investigacion.

Para concluir

En cuanto al marco normativo el 100 % de los encuestados
coinciden en un desconocimiento de los programas que promue-
ve el estado, asi como el incentivo a los emprendimientos este se
corrobora con el analisis cualitativo donde indican que esta nor-

mado, pero no se difunde de manera objetiva y oportuna.

En cuanto al marco referencial se evidencia que el manejo
del financiamiento es de vital importancia para los emprendedo-
res ya a la vez un criterio para el otorgamiento de los créditos por

las entidades financieras expresado por los asesores de créditos.



Para el marco tedrico, se concluye que el aspecto de genero
no es predeterminate para emprender, esto también es corrobo-

rado en el analisis cualitativo.

Asi mismo en el marco conceptual los factores del entorno
son importantes para los emprendedores como el lugar donde se
desarrolla el emprendimiento, también el tiempo que le dedican

y los logros que han alcanzado desde el inicio de sus actividades.

Y por ultimo en el marco filoséfico manifiestan que el apoyo
de sus colaboradores es importante ya que el 67% de los empren-
dedores estuvieron de acuerdo, en relacion con el financiamiento
como herramienta vital para impulsar sus actividades es de suma

importancia.

Finalmente, se recomienda que el Estado debe promover los
programas de apoyo a las Mipymes con mayor difusién e involu-

crado a los gobiernos locales.

A las entidades financieras organizar taller de concientiza-
cién para los emprendedores, respecto a los mecanismos de acce-

so del crédito.

A la entidad local establecer talleres de capacitacion para los
emprendedores, respecto al manejo de sus recursos empleados en

sus emprendimientos.

Establecer sinergias entre la entidad local del estado y las
entidades financieras para promover estrategias que ayuden al

progreso de las actividades comerciales de la localidad.
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Al alcalde en difundir mecanismo de formalidad acordes a
la realidad local e involucrar a los emprendedores en gestionar

Sus recursos para lograr sus metas.

Propuestas para las Mipymes del distrito El Porvenir

En relacion con lo encontrado en la investigacion y de la
aplicacion del analisis tanto cuantitativo y cualitativo referente al
financiamiento y emprendimiento de las Mipymes del distrito El

Porvenir, se presenta las siguientes propuestas:

o Taller de difusion sobre los programas de financiamien-

to dirigido alos emprendedores de la localidad.

o Talleres de cultura financiera por parte de las entidades

financierasimpartidas a los emprendedores.

Se propone un taller de difusién y capacitacion sobre alter-
nativas de financiamiento y cultura financiera para los empren-

dedores de El Porvenir.

Para este proposito se brindara los talleres teniendo como
ejes principales del financiamiento, asi como emprendimiento e
innovacidn desde las normas establecidas, bases tedricas y facto-
res filoséficos enmarcados en la aplicacion de estrategias progre-
sivas. Como capacitadores de los talleres se coordinard con los
actores principales como los asesores de crédito de las entidades
financieras y los expertos de la Gerencia de Desarrollo econémi-

co, también se solicitard el apoyo de expertos de SUNAT para



Marco Antonio Hernandez Mufioz et a

temas tributarios, apoyo por parte de las universidades con estu-

diantes de los ultimos ciclos para induccion de los temas.

Para mejorar los procesos, se brindara un soporte a los parti-
cipantes de los talleres por medios informaticos (chat, WhatsApp
y encuestas virtuales) los cuales permitira identificar los aspectos

que deberdn tener una continuidad.

La propuesta se sustenta acorde a los hallazgos obtenidos en
la investigacion los cuales muestran la realidad objetiva del tema
investigado y analizado, lo cual permite ver el panorama no solo
cuantificable sino el aspecto intrinseco que ayudaria a soluciona

el problema planteado y los resultados que podemos evidenciar.

Tabla 6. Taller de difusion sobre los programas de financiamiento
dirigido a los emprendedores.

Tema Objetivo  Estrategias Terr’las Capacita- Crono-
especificos dores grama
Dara N
conocer a ;?;;E_S
ey GO MPE
Taller de diferentes 1'tac1on PROCOM:-
difusion  alternativas virtual 'yl D PI.TE Expertode  Primer ta-
sobre pro-  de financia- b g;zgcalsa grr:lﬁlzaa';us COFIDE  ller: Febrero
gramas de  miento que sobre temas Como ’ Asesores  Segundo Ta-
financia- brinda el . . de crédito  ller: Octubre
miento estado y las financieros incremen-
entidades Focus tar el capital
privadas, group del negocio
asi como a Inclusion
financiera

externas.
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Tabla 7. Taller de difusion sobre los programas de financiamiento
dirigido a los emprendedores.

Temas espe-  Capacita-

Tema Objetivo Estrategias cificos dores Cronograma
rll)ar i 1 Capacita- fimllaorteﬁlc;a Experto
Tallerde . O"%T™  Gignvirtyal % 2 U SUNAT .
importancia . financiera . Primer taller:
cultura y presencial . Estudian-
. de la cultura Beneficios Febrero
financiera . Charlas tes de
. financieray de la forma- N Segundo Ta-
y formali- . sobre temas . universida-
los beneficios . lidad . ller: Octubre
dad financieros ., des (ciclos
de la forma- Focus erou Informacion IX-X)
lidad. BOUP tributaria







Referencias



Abramo, L., Cecchini, S., y Morales, B. (2019). Programas so-
ciales, superacion de la pobreza e inclusion laboral: aprendiza-
jes desde América Latina y el Caribe. Libros de la CEPAL,
N° 155

Amsden, A. (2001). The Rise of “The Rest”: Challenges to the West
From Late-Industrializing Economies. Oxford University Pa-
perback.

Albuquerque, E, Quirds, ., & Justino, R. (2016). Are the cul-
tural accounting values a relevant issue for the SMEs’ fi-
nancing options? Contaduria y administracion, 62(1), 279-
298. http://dx.doi.org/10.1016/j.cya.2016.04.004

Alvites-Huamani, C., Lopez Sinisterra, O., Berra Ruiz, E., &
Muinoz Maldonado, S. (2020). Factores personales y psi-
coldgicos que influyen en la Intenciéon Emprendedora en
estudiantes de la Universidad de Panama. LEX-Revista de
la facultad de derecho y ciencias politicas, 18(25), 411-436.
http://dx.doi.org/10.21503/lex.v18i25.2112

Alvarado Lagunas, E., Ortiz Rodriguez, J., & Morales Ramirez,
D. (2018). Factores que influyen en el emprendimiento
de un micronegocio familiar en México. Revista De Econo-
mia Del Rosario, 21(1), 153-180. https://doi.org/10.12804/
revistas.urosario.edu.co/economia/a.6816

Banco Mundial (2022). Finanzas al servicio de la recuperacion
equitativa: Informe sobre el desarrollo mundial 2022. https://
n9.cl/54v88


http://dx.doi.org/10.21503/lex.v18i25.2112
https://doi.org/10.12804/revistas.urosario.edu.co/economia/a.6816
https://doi.org/10.12804/revistas.urosario.edu.co/economia/a.6816
https://n9.cl/54v88
https://n9.cl/54v88

Referencias

Becerra, M., Neri, J., Mballa, L. y Rosa, M. (2018). El empren-
dimiento y los jovenes: Dimensiones psico-sociales. Plaza y
Valdés.

Boscan, M., & Sandrea, M. (2009). Estrategias de financia-
miento para el desarrollo endégeno del sector confec-
cién zuliano. Telos: Revista De Estudios Interdisciplinarios
En Ciencias Sociales, 11(3), 402-417. http://ojs.urbe.edu/
index.php/telos/article/view/1785

Bolaos, R. (2006). Impacto del Modelo a Imitar en la Inten-
cién de Crear una Empresa. Estudios de economia aplicada,
24(2), 491-508

Caballero-Garcia, A., Guillén Tortajada, E. y Jiménez Mar-
tinez, M.P. (2017). El emprendimiento como propuesta de
cambio y herramienta clave para acercar la formacion univer-
sitaria a la realidad social del mercado laboral. [Congreso].
Simposio Internacional El Desatio de Emprender en la
Escuela del Siglo XXI (2-22), Sevilla, Espafa, Universi-
dad de Sevilla.

Capote Pérez, R., Diaz Silva, A., Torres Paez, C., & Gil Guerra,
A. (2021). Programa de microcrédito como fuente alter-
nativa de financiamiento para el desarrollo local. Coope-
rativismo y desarrollo, 9(2), 526-554.

Castellas, E.I.-P., Ormiston, J. and Findlay, S. (2018), Finan-
cing social entrepreneurship: The role of impact invest-
ment in shaping social enterprise in Australia. Social En-
terprise Journal, 14(2), 130-155. https://doi.org/10.1108/
SEJ-02-2017-0006



Chagerben-Salinas, L. E., Yagual-Velastegui, A. M., & Hidal-
go-Arriaga, J. X. (2017). La importancia del financia-
miento en el sector microempresario. Domino De Las Cien-
cias, 3(2), 783-798. https://doi.org/10.23857/dc.v3i2.354

CEPAL (2011). Eliminando barreras: el financiamiento a las PY-
MES en América Latina. https://n9.cl/i133g

Corona, L. (2021). Emprendimientos, financiamiento y legislacion.
El caso de la UNAM. MaPorrua.

Creswell, J. (2015). Research Design Qualitative. Quantitative, and
Mixed Methods Approaches. Sage

Garcia Lirios, C., Carredn Guillén, J., Bustos Aguayo, J. M.,
& Hernandez Valdés, J. (2020). Percepcién del em-
prendimiento caficultor en la region Huasteca, centro
de México. Revista Activos, 18(1), 235-266. https://doi.
org/10.15332/25005278/6164

Cabanillas Beltran, M. A., Diaz Rivas, R. G., Vivanco Gastelo,
V. S., Rodriguez De La Cruz, G. 1., Marcelo Lépez, D. G.,
& Robles Davila, C. A. (2018). Financiamiento no formal
para el emprendimiento de una pyme (pequefia y media-
na empresa). Global Business Administration Journal, 2(1),
11-19. https://doi.org/10.31381/gbaj.v2i1.1453

Decreto Supremo N.° 013-2013-PRODUCE. (2013, 27 di-
ciembre). Normas Legales, N.° 511568. Diario Oficial El
Peruano.



Referencias

Decreto Supremo N.° 012-2017- PRODUCE. (2017, 23 agos-
to). Normas Legales, N.° 1558101-3. Diario Oficial El Pe-
ruano.

Dini, M., & Heredia Zurita, A. (2021). Andlisis de las politicas de
apoyo a las empresas para enfrentar la pandemia de COVID-19
en América Latina. CEPAL. https://repositorio.cepal.org/
bitstream/handle/11362/46743/1/s2100104

Duran-Aponte, E. (2013). Andlisis del perfil emprendedor en estu-
diantes universitarios del drea administrativa: aportes a la for-
macion gerencial emprendedora. [Congreso]. V Congreso
de Gerencia en América Latina: Tendencias gerenciales
desde una vision critica. Universidad del Zulia.

Escudero Pérez, A. (2004). El idealismo transcendental y el
problema del mundo externo. ENDOXA, 1(18), 141-170.
https://doi.org/10.5944/endoxa.18.2004.5085

Equilibrium financiero (2021). Economia: Resumen y pro-
yecciones. Boletin Econdmico, 20.

Garavito Hernandez, Y., Calderén Campos, J. A., & Ramirez
Torres, W. E. (2020). Emprendimiento en mujeres y jo-
venes: una revision de la literatura. Limina, 22(2), E0008.
https://doi.org/10.30554/lumina.v22.n2.3869.2021

Herruzo Gémez, E., Hernandez Sanchez, R. Cardella, G., y
Sanchez Garcia, J. (2020) Emprendimiento e innovacion:
oportunidades para todos. Dykinson


https://repositorio.cepal.org/bitstream/handle/11362/46743/1/s2100104
https://repositorio.cepal.org/bitstream/handle/11362/46743/1/s2100104

Ibafiez Caamafio, M. J. (2020). Reingreso al emprendimien-
to después del fracaso: Factores que influyen sobre los
emprendedores seriales y de segunda oportunidad. Mul-
tidisciplinary Business Review, 13(1), 31-42. https://doi.
org/10.35692/07183992.13.1.4

Instituto Nacional de Estadistica e Informatica. (2020). De-
mografia empresarial en el Perii. III Trimestre 2018. https://
n9.cl/12gzpe

Inzunza Cortés, C., & Izar Landeta, J. (2021). Las motivacio-
nes, competencias y factores de éxito para el emprendi-
miento y su impacto en el desempefio empresarial. Un
andlisis en las MIPyMES en el estado de Querétaro, Mé-
xico. Contaduria y administracién, 66(1), 00004. https://
doi.org/10.22201/fca.24488410e.2021.2327

Ji, X., Wang, K., Xu, H., & Li, M. (2021). Has Digital Financial
Inclusion Narrowed the Urban-Rural Income Gap: The
Role of Entrepreneurship in China. Sustainability, 13(15),
8292. http://dx.doi.org/10.3390/sul13158292

Kantis, H. (Ed.). (2004). Desarrollo emprendedor: América Lati-
na y la experiencia internacional. Banco Interamericano de
Desarrollo, Fundes Internacional

Khajeheian, D. (2017). Emprendimiento mediatico: una de-
finicion consensuada. AD-Minister, (30), 91-113. https://
doi.org/10.17230/ad-minister.30.5


https://doi.org/10.35692/07183992.13.1.4
https://doi.org/10.35692/07183992.13.1.4
https://n9.cl/12gzpe
https://n9.cl/12gzpe

Referencias

Lépez, A., Ramirez, M., y Lopez, A. (2021). El financiamien-
to como estrategia de desarrollo en microempresas ar-
tesanales de San Bartolo Coyotepec, Oaxaca, México.
Economia sociedad y territorio, 22(68), 23-56. https://doi.
org/10.22136/est20221723

Matiz B, E, y Mogollén Cuevas, Y. (2008). La cadena de fi-
nanciacién: Una necesidad para el desarrollo econémico
y social a partir del emprendimiento. Revista Escuela de
Administracion de Negocios, 63, 59-72

Mendoza, J., Pinto, Y., y Galvez, M. (2021). Peruana del bi-
centenario: promotora del emprendimiento en tiem-
pos de crisis. Comuni@ccion: revista de investigacion en
comunicacion y desarrollo, 12(4), 332-342. https://doi.
org/10.33595/2226-1478.12.4.586

Ministerio de la Produccién (2022). Fondos y programas de fi-
nanciamiento para mipymes. https://n9.cl/g8521

Minsky, H. P. (2019). Los factores financieros en la teoria eco-
némica del capitalismo. El Trimestre Econdémico, 86(344),
1071-1092. https://doi.org/10.20430/ete.v861344.889

Nodari, C., Figuir6, P., Froehlich, C., Veiga-Neto, A., & Ba-
rreto-Miranda, A. (2020). Plataformas de financiamiento
colectivo como instrumento de incentivo de innovacio-
nes sociales en el contexto brasilefio. Revista Lasallista de
Investigacion, 17(1), 44-58. https://doi.org/10.22507/1li.
vl7nla3


https://doi.org/10.20430/ete.v86i344.889

Observatorio Estratégico de la Alianza del Pacifico. (2018).
Brechas para el emprendimiento en la Alianza del Pacifico.
OEAP; ASELA; BID.

Observatorio del Emprendimiento en Espaifia. (2021). Global
Intrepreneurship Monitor. Informe GEM Espafia 2020-2021.
Universidad de Cantabria.

OECD (2018). Manual de Frascati 2015. Guia para la recopilacion
y presentacion de informacion sobre la investigacion y el desa-
rrollo experimental. Fundacién Espafiola para la Ciencia y
la Tecnologia.

Oliva Abarca, J. E. (2018). Factors, conditions and context of
cultural entrepreneurship. Nova Scientia, 10(20), 442-464.
https://doi.org/10.21640/ns.v10i20.1081

Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico
(2022). Financing SMEs and Entrepreneurs 2022. An OECD
Scoreboard. https://doi.org/10.1787/e9073a0f-en

Ovalles-Toledo, L. V., Moreno Freites, Z., Olivares Urbina, M.
Angel, & Guerra Harold, S. (2018). Habilidades y capa-
cidades del emprendimiento: un estudio bibliométrico.
Revista Venezolana De Gerencia, 23(81), 217 — 234

Palimanka, K. (2022). financial and non-financial aspects of
entrepreneurship—the polish perspective. Financial In-
ternet Quarterly, 17(4), 105-119. https://doi.org/10.2478/
figf-2021-0030


https://doi.org/10.1787/e9073a0f-en
https://doi.org/10.2478/fiqf-2021-0030
https://doi.org/10.2478/fiqf-2021-0030

Referencias

Parra, ]., y La Madriz, J. (2017). Presupuesto como instrumen-
to de control financiero en pequefias empresas de estruc-
tura familiar. Negotium, 13(28) 33-48.

Penarreta, M. (2017). Acceso al financiamiento y emprendi-
miento en la region 7 de Ecuador. Revista Publicando, 4(13
(1), 62-73. https://revistapublicando.org/revista/index.
php/crv/article/view/777

Pérez Paredes, A., Torres-Florez, D., Torralba Flores, A., & Sal-
gado Cifuentes, W. E (2020). Caracteristicas y elementos
del fenémeno emprendedor en Villavicencio, Colombia.
Cuadernos Latinoamericanos De Administracion, 16(30). ht-
tps://doi.org/10.18270/cuaderlam.v16i30.2782

Pérez Rodriguez, V. (2017). La financiacion para el desarrollo:
una aproximacion tedrica. Economia y Desarrollo, 158(1),
116-126

Pia Lara, M. (2015). El drama nietzscheano en Robert Pippin.
Revista de filosofia DIANOIA, 60(75), 141-149. https://doi.
org/10.21898/dia.v60i75.61

Ponce Alava, V. A., Lépez Chaquinga, E. G., Garcia Bravo, M.
E., Lépez Chaquinga, J. A., & Vizcaino Villavicencio, V.
D. L. (2020). Los emprendimientos y su sistema de finan-
ciamiento. Mikarimin. Revista Cientifica Multidisciplinaria,
6, 231-240.

Porter, M. (2010) Ventaja competitiva. Creacion y sostenibilidad
de un rendimiento superior. Piramide


https://doi.org/10.18270/cuaderlam.v16i30.2782
https://doi.org/10.18270/cuaderlam.v16i30.2782

Pulgarin Molina, S.A., & Cardona Acevedo, M. (2011). Carac-
terizacion del comportamiento emprendedor para los es-
tudiantes de administracion de la Universidad del Rosa-
rio. Revista Escuela de Administracién de Negocios, 71, 22-39.

Quevedo, L. (2019). Aproximacion critica a la teoria econé-
mica propuesta por Schumpeter. Investigacion & Negocios,
12(20), 55-60.

Rojas Hernandez, Mario. (2011). La razén autorreflexiva
como principio de la filosofia de Hegel. Andamios, 8(15),
239-271

Ruiz Gomez, J. R. (2020). Inversiones verdes en el mundo
post COVID-19 y sostenibilidad de la deuda: los casos
de Francia, Italia y Espafa. Revista De Economia Mundial,
(56). https://doi.org/10.33776/rem.v0i56.4942

Saavedra Garcia, M. L., Camarena Adame, M. E., & Vargas
Saenz, M. E. (2020). Una aproximacion a los conceptos
de emprendedor y emprendimiento social. Revista Uni-
versidad Y Empresa, 22(39). https://doi.org/10.12804/re-
vistas.urosario.edu.co/empresa/a.7976

Schumpeter, J. (1967). Teoria del desenvolvimiento econémico
(cuarta ed.). Fondo De Cultura Econdmica.

Schumpeter, J. (2010). Capitalism, socialism and democracy.
Routledge.



Referencias

TEDx Talks. (2020, 4 de marzo). Emprender: todo lo que de-
bes saber para triunfar | José TEDx Talks | TEDxSanJosé-
deDavid. [video]. YouTube. https://www.youtube.com/
watch?v=qr3gepzyzii

Terdn, E. y Guerrero, M. (2020). Teorias de emprendimiento:
revision critica de la literatura y sugerencias para futuras
investigaciones. Revista Espacios, 41(07)

Tinoco, Fabian F, Galvez Albarracin, Edgar J., & Murillo Var-
gas, Guillermo. (2010). La estrategia y el emprendedor:
diversas perspectivas para el analisis. Cuadernos de Admi-
nistracion, (43), 65-80

Tolba, A., Ismail, A., & Schett, T. (2021). People Financing
Entrepreneurs within and outside the Family: Pandemic
Decline and Resilience in Cultures around the World.
Journal of Risk and Financial Management, 14(12), 610.
http://dx.doi.org/10.3390/jrfm14120610

Torres, A., y Guerrero, F. (2017). financiamiento utilizado por
las pequenas y medianas empresas ferreteras. Revista CI-
CAG, 14(2).

Valenzuela-Garcia H., Molina J. L., Lubbers M. J., Escribano P.
y Fuentes S. (2019). Emprendimiento Social. Autoempleo
y extraccion del valor en la era post-crisis. Revista de An-
tropologia Social, 28(2), 371-390. https://doi.org/10.5209/
raso.65619


https://www.youtube.com/watch?v=qr3gePzYzII
https://www.youtube.com/watch?v=qr3gePzYzII
http://dx.doi.org/10.3390/jrfm14120610

Velasco, B., Sierra, A., y Garcia, M. (2018). El emprendimien-
to, una alternativa al desarrollo econémico incluyente.
Revista Ciencia Administrativa, 26, 11-35.

Vitali, S. M. (2022). Entre la “ayuda para la familia” y el “suefio
del negocio propio”. Experiencias de emprendedurismo
vinculadas a politicas sociales en contextos de pobreza
urbana (Rosario, Argentina). Maguaré, 36(1), 39-69. ht-
tps://doi.org/10.15446/mag.v36n1.100869


https://doi.org/10.15446/mag.v36n1.100869
https://doi.org/10.15446/mag.v36n1.100869




&

Religacion
Press

|deas desde el Sur Global



R ELI G A CII

CICSHAL

Centro de Investigaciones en Ciencias Sociales y Humanidades
desde América Latina



978-9942-64

78994264208



	Revisión por pares / Peer Review
	Sobre los autores
	Resumen
	Abstract
	Prólogo
	Capítulo 1
	¿Qué sabemos sobre las Mipymes?
	Formalidades en la constitución de emprendimientos
	Entrepreneur
	Entre teorías y realidades
	Acceso al financiamiento
	Factores externos
	Intención emprendedora
	Capítulo 2
	Dimensiones y variables del emprendimiento
	Variable de financiamiento
	Dimensiones del financiamiento
	Variables de emprendimiento
	Dimensiones del emprendimiento
	Contexto investigado: Mipymes del Porvenir
	Población sujeta de investigación
	Capítulo 3
	Emprendedores de las Mipymes en Perú
	Emprendedores de las Mipymes y acceso al financiamiento
	Emprendedores de las Mipymes y nivel de emprendimiento
	Financiamiento y emprendimiento
	Dimensiones del financiamiento y emprendimiento
	Asesores de crédito y al gerente de la municipalidad
	Capítulo 4
	Financiamiento y emprendimiento de las Mipymes del distrito el Porvenir
	Financiamiento y emprendimiento
	Alternativas de financiamiento
	Importancia de las nuevas tecnologías
	Factores de género
	Espíritu emprendedor
	Voluntad de los emprendedores
	Ámbito geográfico
	Autofinanciamiento y factores externos
	Para concluir
	Propuestas para las Mipymes del distrito El Porvenir
	Referencias

